📘 HOW-TO Soluzioni – Esercizi Avanzati con Dataset Aziendale

1) Analisi integrata Vendite + Obiettivi
Come risolvere:
1. In foglio Ordini: colonna Totale Riga = =[@Quantità]*[@Prezzo unitario].
2. Colonna Margine Riga = =([@Prezzo unitario]-[@Costo unitario])*[@Quantità].
3. Estrarre Anno = =ANNO([@Data]), Mese = =TESTO([@Data];"mmm").
4. Creare Tabella Pivot → Riga = Agente, Colonna = Mese, Valori = Somma Vendite, Somma Margini.
5. Collegare con Obiettivi: usare CERCA.X su Agente.
6. Calcolare colonna “% Raggiungimento” = =[Vendite]/[Obiettivo mensile].
7. Creare formattazione condizionale: verde >110%, giallo 90–110%, rosso <90%.
8. Ordinare pivot per vendite decrescenti.
9. Creare grafico a colonne vendite vs obiettivi.
10. Aggiungere linea trend % raggiungimento.
11. Con Timeline/Slicer si filtra per mese/area.
12. Creare classifica agenti (TOP 3).
13. Tabella “Worst 3 mesi” con filtro.
14. KPI sintetico in dashboard.

2) Gestione Cash Flow da Fatture e Ordini
Come risolvere:
1. In Fatture: colonna Data Scadenza = =[@Data Fattura]+[@Giorni Pagamento].
2. Colonna Giorni Ritardo = =OGGI()-[@Data Scadenza].
3. Colonna Stato Pagamento: =SE([@Giorni Ritardo]>0;"Scaduta";SE([@Giorni Ritardo]>=-7;"In scadenza";"Regolare")).
4. Tabella Pivot → Mese × Somma Importi.
5. Creare KPI: Totale Scaduto, Totale in scadenza, Totale regolare.
6. Integrare Ordini con somma Totale Riga come “fatture future”.
7. Grafico a colonne → Incassi previsti per mese.
8. Inserire linea target (es. 100.000€).
9. Evidenziare gap con colonna calcolata = Incassi – Target.
10. KPI “Tasso puntualità” = Importi Regolari / Totali.

3) Analisi Prodotti Critici
Come risolvere:
1. In Ordini: calcolare Margine Riga.
2. Pivot → Prodotto × Margine totale.
3. Collegare con Magazzino usando CERCA.X(Codice).
4. Colonna “Fabbisogno” = Vendite medie × Tempo riordino/30.
5. Colonna “Gap copertura” = Giacenza – Fabbisogno.
6. Colonna “Indice criticità” = SE(Gap<0;“Critico”;“OK”).
7. Creare tabella prodotti critici ordinati per margine.
8. Evidenziare in rosso i prodotti con gap negativo e margine alto.
9. Grafico a barre → Margine vs Giacenza.
10. Scatter Plot → Margine (Y) vs Giacenza (X).

4) Dashboard KPI Commerciali
Come risolvere:
1. Nuovo foglio Dashboard.
2. KPI: Somma vendite YTD (da Ordini), Somma Margini, % target (da Obiettivi), Totale scaduto (da Fatture).
3. Pivot mensile da Ordini.
4. Grafico linee Vendite mensili.
5. Grafico a barre Top 5 clienti (Ordini).
6. Grafico a torta quota prodotti.
7. Tabella “Agenti vs Obiettivi” con semafori.
8. Inserire Timeline e Slicer (Area, Agente).
9. KPI sintetici in riquadri colorati.
10. Layout finale a 4 blocchi (Vendite, Clienti, Prodotti, KPI).

5) Analisi Pareto Clienti + Prodotti
Come risolvere:
1. Pivot Cliente × Totale vendite.
2. Ordinare per Totale decrescente.
3. Calcolare colonna “% sul totale” = Vendite/ Totale.
4. Aggiungere colonna cumulata = SOMMA progressiva.
5. Evidenziare clienti fino a 80%.
6. Creare grafico Pareto (Colonne + Linea % cumulata).
7. Ripetere per Prodotti.
8. Creare matrice Cliente × Prodotto Top (Pivot).
9. Evidenziare clienti strategici.
10. KPI “Quota top clienti” = Vendite Top / Vendite Totali.

6) Analisi per Area
Come risolvere:
1. Collegare Agente ad Area da Obiettivi.
2. Pivot → Area × Vendite.
3. Aggiungere Obiettivi per Area.
4. % Raggiungimento = Vendite / Obiettivi.
5. Margine per Area (da Ordini).
6. Grafico stacked vendite vs obiettivi.
7. KPI: % stock critico area (da Magazzino).
8. Tabella incassi scaduti per Area (da Fatture).
9. Heatmap Aree × KPI.
10. Grafico radar Aree KPI (Vendite, Margini, Ritardi).

7) Forecasting Vendite
Come risolvere:
1. In Ordini: Totale vendite mensili (Pivot).
2. Calcolare media mobile = =MEDIA(offset intervallo ultimi 3 mesi).
3. Funzione PREVISIONE.LINEARE(valore_x; intervallo_y; intervallo_x) per stimare futuro.
4. Creare tabella vendite previste 6 mesi.
5. Grafico linee → Reali vs Previste.
6. Calcolare errore medio assoluto = MEDIA(ASS(REALI–PREVISIONE)).
7. KPI accuratezza forecast = 1 – (Errore medio / Media vendite).
8. Confronto con obiettivi futuri da Obiettivi.
9. Evidenziare gap tra forecast e target.
10. Creare scenario “+10% crescita” per confronto.

8) Analisi Copertura Magazzino
Come risolvere:
1. In Ordini: calcolare vendite medie mensili per prodotto.
2. Colonna “Copertura mesi” = Giacenza / Vendite medie.
3. Evidenziare prodotti con Copertura < 1.
4. KPI: % prodotti critici.
5. Grafico a barre Copertura stock.
6. Aggiungere linea soglia (es. 2 mesi).
7. Scatter Plot → Margine vs Copertura.
8. Evidenziare prodotti alto margine + bassa copertura.
9. Simulazione: incremento vendite +20%.
10. Confronto prima/dopo in tabella.

9) Analisi Cliente Integrata
Come risolvere:
1. Pivot Cliente × Totale vendite.
2. Margine totale per Cliente.
3. Totale importo scaduto da Fatture (CERCA.X cliente).
4. Colonna “Affidabilità” = SE(scaduto>media; “Basso”; “Alto”).
5. Identificare Top clienti affidabili.
6. Scatter → Vendite vs Scaduto.
7. Evidenziare clienti ad alto rischio (alto scaduto, alte vendite).
8. Grafico radar (Vendite, Margine, Ritardo).
9. Classifica clienti per score sintetico.
10. KPI “% vendite da clienti affidabili”.

10) Mega Dashboard Aziendale
Come risolvere:
1. Foglio “Dashboard Direzione”.
2. KPI: Totale vendite, Margine, % Obiettivi, Importi scaduti, % Stock-out.
3. Grafico linee Vendite mensili (con Media Mobile).
4. Grafico Pareto Clienti + Prodotti.
5. KPI incassi puntuali.
6. Cruscotto magazzino critico.
7. Tabella agenti vs target.
8. Grafico Cash Flow mensile.
9. Radar Aree KPI.
10. Slicer per Cliente, Area, Prodotto.
11. Indicatori semaforo.
12. Report testuale dinamico con funzione TESTO.UNISCI.
13. Layout finale: blocchi KPI, grafici, pivot.
14. Aggiornamento con Refresh All.


